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La "medicina discount':
VISite a prezzi stracciati

Federica Cappellato

Trentanove euro invece di cen-
tocinquanta per una visita aller-
gologica con test cutaneo. Venti-
nove al posto di centosettanta
per una seduta di controllo con
pulizia dentale agli ultrasuoni e
lucidatura polish. E ancora: po-
co meno di quaranta euro per
un test sulle intolleranze alimen-
tari con visita e rilascio di un
piano personalizzato, del valore
di 205 euro. Offertissime sanita-
rie che studi medici e dentistici
privati dislocati tra citta e pro-
vincia propongono per il trami-
te di una web-societa: alla base
del successo c'¢ l'idea dei grup-
pi d'acquisto, le offerte infatti si
attivano al raggiungimento di
un numero minimo di pazienti
che si iscrivono alla proposta
del giorno. Chi prima arriva,
prima si accaparra l'affare.

Ma di fronte a prestazioni
sanitarie a prezzi stracciati, che
fanno l'occhiolino dal web divi-
dendosi il palcoscenico low-cost
con prodotti e prestazioni di
ogni tipo, il tutto condito da

Le "offerte”

su un sito web

E I'Ordine

interviene

abbondate ribasso sulla tariffa
commerciale, 'Ordine dei Medi-
ci chirurghi e odontoiatri di
Padova ¢ insorto. E il presiden-
te della Commissione odontoia-
trica padovana, Ferruccio Ber-
to, sta convocando uno a uno
una manciata di dentisti che
hanno proposto scontistica da
sballo, per capire le motivazioni
e richiamarli a una maggiore
attenzione.

L’Ordine, in pratica, si pone
domande di merito e di metodo.
Cosi facendo € garantita la bon-
ta di visite ed esami? Giova alla
professione che venera Escula-
pio mescolare il "sacro’ della
salute, con il "profano" dello
shopping? Nel mirino coupons
venduti e prenotabili su Inter-
net da dove ammiccano speciali-
sti nelle discipline dell'ortodon-
zia, odontoiatria, chirurgia, car-
diologia, nefrologia, neurologia,
dermatologia, urologia, dieteti-
ca e nutrizione. Proposti a mi-
croprezzo radiografie, sbianca-
menti dentali al led, controlli
parodontali.

«Diciamo no alla medicina
discount: il costo della prestazio-
ne - argomenta Maurizio Bena-

BENATO

«Va
tutelatala
gualita del
servizio
ma anche
ildecoro
della
professio-
ne»

to, presidente dell'Ordine pata-
vino - deve essere basato non
solo sull'emolumento del medi-
co. Dentro ci sono le spese di
gestione, dello studio, dei mate-
riali, della strumentazione, tut-
to questo insieme fa si che
esista un prezzo equo e giusto.
Non vige un minimo della pre-
stazione, i minimi tariffari sono
stati eliminati dalla legge Bersa-
ni. Da parte nostra non c'¢ ne
l'interesse ne la volonta di ripri-
stinarli, ma siamo senz'altro per
il controllo della qualita eroga-
ta, che i prezzi discount non
garantiscono. Certo, in questo
momento storico - continua Be-
nato - bisogna capire i professio-
nisti che aderiscono alle offerte
in buonafede, ma ci chiediamo
se siamo in presenza del tentati-
vo di proporsi al pubblico in
termini di concorrenza sleale,
punto presente nel codice deon-
tologico. In questo caso si tratte-
rebbe di svendita della profes-
sione».

«La stella polare - conclude il
presidente Benato - & assicura-
re la qualita dei servizio reso ai
cittadini e tutelare il decoro
della professione».



